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본과정은영업상담을위한정보제공을목적으로제작되었으며, 완전성을보장하지않습니다. 
강의 자료는고객에게배포될수없으며, 실제 상담시에는반드시해당분야전문가의도움이나
판매보험사의약관및상품설명서를확인하시기바랍니다.



CONTENS



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

영업이슈 [보험관련 뉴스] 

출처: 네이버

• MG손해보험 가교보험사 설립 후 5개 보험사로 계약 이관

• 1분기 보험사 순이익 4조967억원… 전년대비 15.8% 감소

• 여권분실, 특정전염병 치료도 보장..보장범위 넓어진 해외여행자 보험

• 실손 청구 간소화 7개월, 병원 참여율 25% 그쳐

• 한국 남성 전립선암 급증, 발병률 1위 될 듯

• 도수치료, 영양주사 ‘그만‘ 환자 본인 부담률 95% 적용한다

• 나라 곳간 비고 치매,  요양 불안 … 작년 보험사에 1000억 맡겼다

• “과실도 AI가 판단해드립니다.” 보험업계 뒤흔드는 AI혁신



- 손해보지않는보험!! GI종신보험

- 매일/매주해야 할일
- FP목표설정



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

한국인의 사망 원인 1위 암



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

암 보험 준비에 대한 고객의 마음

 그래, 암 보험 하나쯤은 있어야 해

 보험료는 3만원이면 되겠지? 아니면 5만원 정도?

 보험료가 10만원인데, 소멸성 이라고? 너무 아까운데….

 암보장도 되지만, 소멸성이 아닌 보험은 없을까??



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

우리는 고객의 고민을 해결해 주는 보험 해결사!

소멸성 암보험 VS GI종신 보험

3만원 암보험 계약하러 갔다가, 20만원 종신보험 계약 하고
왔어요!!^^

암 진단 받을 확률 33%

암 진단 받지 않을 확률
67%



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

1. DB생명-20년납 종신보장

 DB생명
뉴-올케어 암종신보험
(해약환금금 일부지급형)

 설계 기준
40세 남 사무직 20년납

393,958원

 주계약 1억
(사망 또는 암진단시 1억)

 유사암 진단비 2천만원

 보험료 환급특약
(암진단시/장해지급률 50% 이상일

시
납입보험료 전액 환급)

 암특약 보험료 납입면제 특약



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

1. DB생명-20년납 종신보장

 20년 납부 기간은 평균 환급률 30%

대

 20년 납입 완료 시점 환급률 111.9%

 30년 시점 환급률 129.6%

 납입완료 보너스 20년 완납 시점
3,669만원!

 중도인출 가능

 약관대출 가능

 보험+저축 기능의 종신보험



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

1. DB생명-10년납 종신보장

 DB생명
뉴-올케어 암종신보험
(해약환금금 일부지급형)

 설계 기준
40세 남 사무직 10년납 보험료

324,434원

 주계약 5,000만원
(사망 또는 암진단시 5,000만원)

 유사암 진단비 1천만원

 보험료 환급특약
(암진단시/장해지급률 50% 이상일

시
납입보험료 전액 환급)

 암특약 보험료 납입면제 특약



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

1. DB생명-10년납 종신보장

 10년 납입 완료 시점 환급률 97.3%

 20년 시점 환급률 113.8%

 30년 시점 환급률 130.4%

 10년 이상 이자 비과세

 납입완료 보너스 10년 완납 시점
799만원!

 중도인출 가능

 약관대출 가능

 보험+저축 기능의 종신보험



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

2. ABL생명-20년납 종신보장

 ABL생명
건강드림선지급 GI종신보험
(해약환금금 일부지급형) (3종)

 설계 기준
40세 남 사무직 20년납 344,380원

 주계약 1억
(사망 /암진단시/ 뇌출혈 / 급성심근경색증/말기신
부전, 말기간질환, 말기만성페질환, 중증 재생불량
성 빈혈/ 루게릭병/ 관상동맥우회술/대동맥인조혈관
치환술/ 심장판막수술/ 5대 장기이식수술/ 중대한
화상 및 부식/ 장기요양상태 1-2등급)

 소액질병 특약 2천만원 (유사암 200만원)

 선지급 진단비 지급 후 20% 사망보험금
지급

 건강등급별 보험료 할인 (1-9등급)

 장해50% 이상 , 선지급 사유 발생시 납입
면제



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

2. ABL생명-20년납 종신보장

 20년 납부 기간은 평균 환급률 30-

40%대

 20년 납입 완료 시점 환급률 86%

 30년 시점 환급률 98%

 40년 시점 환급률 108%

 중도인출 가능

 약관대출 가능

 보험+저축+연금 기능의 종신보험



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

2. ABL생명-20년납 종신보장

 상품 설계시 연금전환 나이 설정 가
능

 70세부터 매월 35만원씩 연금 종신지
급

100세까지 총 1억 3,280만원 수
령

(10년 보증형)

 70세부터 매월 74만원 지급
80세까지 8,999만원 수령
(10년 확정 연금형)

 총 납입보험료 8,265만원

 연금 수령시 보장효력은 상실



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

2. ABL생명-10년납 종신보장

 ABL생명
건강드림선지급 GI종신보험
(해약환금금 일부지급형) (3종)

 설계 기준
40세 남 사무직 10년납 285,980원

 주계약 5,000만원
(사망 /암진단시/ 뇌출혈 / 급성심근경색증/말기신
부전, 말기간질환, 말기만성페질환, 중증 재생불량
성 빈혈/ 루게릭병/ 관상동맥우회술/대동맥인조혈관
치환술/ 심장판막수술/ 5대 장기이식수술/ 중대한
화상 및 부식/ 장기요양상태 1-2등급)

 소액질병 특약 1천만원 (유사암 100만원)

 선지급 진단비 지급 후 20% 사망보험금
지급

 건강등급별 보험료 할인 (1-9등급)

 장해50% 이상 , 선지급 사유 발생시 납입
면제



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

2. ABL생명-10년납 종신보장

 10년 납부 기간은 평균 환급률 30-

40%대

 10년 납입 완료 시점 환급률 88.3%

 20년 시점 환급률 103.6%

 30년 시점 환급률 118%

 중도인출 가능

 약관대출 가능

 보험+저축+연금 기능의 종신보험



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

2. ABL생명-10년납 종신보장

 상품 설계시 연금전환 나이 설정 가
능

 70세부터 매월 17만원씩 연금 종신지
급

100세까지 총 6,640만원 수령
(10년 보증형)

 70세부터 매월 37만원 지급
80세까지 4,499만원 수령
(10년 확정 연금형)

 총 납입보험료 3,431만원

 연금 수령시 보장효력은 상실



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

GI 종신보험 상품 정리

1. DB생명

- 선지급 사유 [암] 100% 선지급
- 환급률이 좋음 / 장기 유지 보너스
- 연금 전환 없음

2. ABL생명

- 선지급 사유
[암/중대한 수술/8대 질병/중대한화상 및 부식 / 장기

요양1-2등급]

- 환급률이 DB생명에 비해 떨어짐 / 장기 유지 보너스 없음
- 선지급 진단금 지급 후 사망보험금 20% 

- 연금 전환 가능 [종신형/상속형/확정형 등 선택 가능]



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

AI 에게 6월 보험 영업 전략에 대해 물어 보았습니다. 

✅ 6월 보험 영업전략 가이
드
1.🔥 상반기 실적 마감 집중 전략

•목표 마무리 강조
→ “라스트 스퍼트 캠페인” 운영 (예: 주간 랭킹전, 개인 목표제)

•인센티브 제공
→ 실적 우수자 포상 / 하위권 격려 보상 지급

2. 👨👩👧👦 가정의 달 후속관리

•5월 계약자 재접촉
→ 신규 가입 고객 대상 “보장 리뷰 & 업셀링”

•자녀 중심 상품 제안
→ 어린이보험, 교육보험, 입시 대비 보장 플랜



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

AI 에게 6월 보험 영업 전략에 대해 물어 보았습니다. 

✅ 6월 보험 영업전략 가이
드
3. 🌴 휴가철 대비 보장 점검 캠페인

•시즌별 리스크 강조
→ 여행 중 사고, 레저 활동 상해 등 보장 점검
•추천 상품
→ 해외여행자보험 / 운전자보험 / 상해보험
•슬로건
→ “여행 전, 당신의 보장은 안녕하신가요?”

4. 🌧️ 질병 이슈 활용

•장마철 대비 건강보험 제안
→ 감염성 질환, 피부질환, 면역력 관련 보장 진단
•보장 강조 포인트
→ 실손 / 암·뇌·심장보험 / 면역력 플랜
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✅ 6월 보험 영업전략 가이
드
5. 📱 환경 변화 & 라이프스타일 마케팅

•20~40대 직장인
→ 연금보험 / 세액공제 보험 연계 제안
•MZ 타깃 전략
→ SNS 설문 이벤트, 퀴즈 콘텐츠 활용
→ “보험 OX 퀴즈”, “5초 보험 테스트” 등

6. 📢 상담 유도형 콘텐츠 배포

•“6월에 꼭 가입해야 할 보험 TOP 3”

•“휴가 전 꼭 알아야 할 보험 팁”

•“실손보험 바뀐 제도, 지금 체크하세요!”
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✅ 6월 보험 영업전략 가이
드
7. 🗓️ 계절 마케팅 문구 예시

•“여름 휴가 전 보험도 미리 준비하세요”

•“장마철 건강, 보험으로 지키세요”

•“상반기 마감! 지금이 마지막 찬스입니다!”

이걸로 약한데..?

6월 고객 터치 문자도 알려줘



본자료는 FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수 없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

AI 에게 6월 보험 영업 전략에 대해 물어 보았습니다. 

✅ 6월 보험 문자 예시

[OO보험 설계사 OOO입니다]  

벌써 2025년도 상반기가 마무리되고 있습니다.  

혹시 아직 보험 점검 못 하셨다면, 6월 안에 보장 확인 도와드릴게요.  

짧은 상담으로 큰 든든함을 느껴보세요 😊

[OOO고객님, 여름휴가 준비 중이신가요?]  

장거리 이동과 레저 활동이 많은 시즌입니다.  

혹시 모를 사고나 질병에 대비해 보험 보장 한번 확인해보세요.  

5분이면 진단 가능합니다!

[OOO님, 장마철 건강 괜찮으신가요?]  

기온차와 습기로 면역력이 떨어지기 쉬운 요즘,  

실손/건강보험 점검해보시는 건 어떨까요?  

간단히 확인만 해도 든든해집니다!
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✅ 6월 보험 문자 예시

[부모님의 마음, 보험으로 함께합니다]  

가정의 달, 아이를 위한 보장은 잘 챙기셨나요?  

자녀 전용보험/교육자금플랜, 한 번에 비교해드릴게요.  

상담은 무료입니다 😊

[보험 어렵고 지루하셨죠?]  

간단 설문만 하면, 나에게 꼭 맞는 보장 플랜을 알려드려요!  

가입은 NO, 진단만 OK!  

👇 지금 바로 무료체크
[링크]
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영업이슈 [6월의 키워드] 

Getty Images 
Bank

 항암 중입자 방사선 치료비

 QST병원

 주요 치료비

 확정금리형 연금보험



- 매일/매주해야 할일
- FP목표설정

- 손해보지않는보험!! GI종신보험
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6월 활동 계획 – 6월 첫 영업일이 할 일

1. 5월 신계약 모니터링 확인 및 보완

2. 5월 신계약 하신 고객님께 드릴 증권파일 준비 (우편 또는 방문)

3. 5월 목표 설정 (예: 장기 인보험 100만원, 매일 10명 연락)

4.목표를 달성하기 위한 Action Plan 수립

5. Action!

[영업에서 성공하는방법]

關 : 心

관계할 관 마음 심

어떤 것에 마음이 끌려 주의를 기울임

또는 그런 마음이나 주의

즉 그 지향성을 나타내는 말
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6월 활동 계획- 나에게 엄격해 지자

하루 활동 30점을 채우지 않으면 집에 들어 가지 않으
리!

- TA 2점
- 얼굴 도장 방문 5점
- 보험상담 10점

예시1: 하루 10명 TA- 20점 + 보험 상담1회 10점 = 퇴근!

예시2: 하루 5명 TA 10점 + 얼굴 도장 방문 2회 10점 + 보험상담 1회 10점 = 퇴
근!

예시3: 하루 TA 5명 10점 + 얼굴 도장 방문 2회 20점 = 퇴근!영업 일수 19일을 매일 꾸준히!!

분명히 지난 달 대비 업적 20% 이상은 상승 합니다!

영업은 엄격한 나의 의지!
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마무리

본격적인 장마, 무더위가 시작 됩니다

지치지 마시고, 힘내십시요!

감사합니다


