
2026년 3월

본과정은영업상담을위한정보제공을목적으로제작되었으며, 완전성을보장하지않습니다. 

강의 자료는고객에게배포될수없으며, 보험상품판매시에는해당회사의약관및상품설명서를확인하시바랍니다.



OUR COMPANY보험뉴스

OUR COMPANY3월영업전략

OUR COMPANY3월활동계획



2026년보험뉴스 – 1. 5세대실손4월출시확정적

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

3월보험영업전략자료: 최신보험뉴스TOP 3

1. [실손] 5세대 실손 4월 출시 확정적 및 '계약 재매입’ 도입

[주요 내용]

• 비급여 관리 강화: 도수치료·영양제주사등과잉진료가우려되는

비급여항목의관리및비중증입원한도조절및자기부담금상향

• 계약 재매입(Buy-back) 시행: 1·2세대구실손가입자가5세대로

전환시, 보험사가 '보상금(프리미엄)'을지급하고계약을전환하는

제도가도입됩니다.



2026년보험뉴스 – 2. 펫보험시장급성장

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

3월보험영업전략자료: 최신보험뉴스TOP 3

2. [펫보험] 펫보험 시장 급성장, "수술비 4,000만 원 시대“

[주요 내용]

보장 한도 파격 상향:주요손보사들이반려동물수술비한도를연간

4,000만원(입·통원각2,000만원)까지대폭올린신상품을

출시했습니다.

특화 담보 신설: 기존에없던 '반려동물항암치료', '재활치료', '장례비

지원' 등생애주기별리스크를세밀하게보장하는담보가인기를끌고

있습니다.



2026년보험뉴스 – 3. 재가,시설간병보험한도축소

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

3월보험영업전략자료: 최신보험뉴스TOP 3

3. 재가·시설 생활비 담보 판매 축소 및 중단 가속화

[주요 내용]

금융당국 권고: 장기요양등급진단시매월지급되는 '재가/시설

생활비' 담보의과당경쟁과손해율악화로인해, 금융당국이보장한도

하향및상품구조개편을권고하고있습니다.

절판 움직임: 일부대형보험사를시작으로재가급여한도를

축소하거나, 해당담보의판매를중단하고 '간병인사용일당' 형태로

전환하는추세입니다.



2026년 3월핵심영업전략 (보험의완성품을만들어드리자)

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

여러분레고아시죠?

레고는부품이하나라도없으면
완성이되지않습니다. 

3월은보험의완성품을만들어
드려야하는기간입니다.

치료비 / 수술비 / 치매,간병생활비 / 간병인

출처: gall.dcinside.com 이미지



2026년 3월핵심영업전략

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

• 치매간병보험재가 / 시설생활비플랜활성화
(보험사손해율증가로판매중지및판매축소시작)

• 초기치매에필요한레켐비보장활성화
(알츠하이머치매환자치료효과우수)

• 5세대실손보험출시예정에따른수술비, 치료비, 생활비세일즈

• 7년납환급률 100% 되는 20년납종신보험 (수수료는20년납기준)

• 세계금융시장불안정성으로인한안전자산달러보험제안 (안전자산: 금, 달러)

• 매일같이화재로인한재산/인명손해 (화재보험가입으로경제적손실방어)

• 법인단체보험판매로인한신규시장개발



보장성보험판매전략 –보장성보험

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

3월판매전략
보장성보험



보장성보험판매전략

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

3월의보장성보험핵심키워드

보험업그레이드
(주요치료비)

막차타기
(4월보험상품개정)



보장성보험판매전략

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

🛡️ 보장성 보험 PART 1: [보험 업그레이드]

"진단비 1회 지급을 넘어, 치료 단계별 반복 보장으로“

주요치료비의 중요성 (Why Upgrade?)

•의료 기술의 발전:이제암은 '사망'이아닌 '관리'의질병입니다. 고가의표적항암제, 로봇

수술등신의료기술치료가늘어나면서진단비보다 실제 치료비 부담이더커졌습니다.

•반복 보장의 필요성:기존진단비는최초1회지급후소멸하지만, 통합 주요치료비는수술, 

항암, 방사선등치료를받을때마다매년또는매회반복지급되어장기치료의든든한

버팀목이됩니다.



보장성보험판매전략 –주요치료비선지급 / 암생활비

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.



보장성보험판매전략 –수술비 / 간병인사용일당

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.



저축보험판매전략 –저축성보험

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

3월판매전략
저축성보험



저축성보험판매전략

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

💰 저축성 보험 PART 1: [목돈 만들기]

"금리 하락기 전, 확정 수익률과 비과세 혜택을 선점하라!“

1. 목돈을 모아야 하는 이유 (Why Save Now?)

•실질 금리 마이너스 시대: 2026년기준예적금금리만으로는물가상승률을방어하기

어렵습니다.

•목적 자금의 필요성:주택마련, 자녀교육, 창업등생애주기별로발생하는대규모지출에

대비해복리 효과를누릴수있는장기저축수단이필수적입니다.

•비과세 혜택의 희소성: 15.4%의이자소득세를아끼는비과세혜택은갈수록축소되고있어, 

현재의유리한조건을확보하는것이최우선입니다.



저축성보험판매전략 –종신보험으로가문의종자돈을만들자

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

종신보험가입은가정의가난을막아주고, 자산을지켜주고만들어준다

출처: gemini 생성이미지



저축성보험판매전략 –교보생명K-밸류업종신보험

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

• 사망보험금체증형구조

• 베이직형,라이트형– 20년까지체증

• 프라임형 – 30년까지체증

• 20년완납시점약640% 
사망보험금체증
(예: 1억 -> 6억 4천)

• 전환기능탑재
(적립형 / 일반종신 / 장기요양)

• 장기요양전환시
재가/ 시설생활비평생지급

• 유대인의부의세습과상당히비슷한
구조의종신보험

출처: 교보생명3월소식지



저축성보험판매전략

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

🌅 저축성 보험 PART 2: [노후 준비 (연금)]

"가장 확실한 노후 대책은 '평생 끊이지 않는 현금 흐름'입니다“

2. 미리 노후 준비를 해야 하는 이유 (Why Prepare Early?)

•복리의 마법: 20대와40대의준비는결과가다릅니다. 일찍시작할수록적은돈으로더

큰연금재원을마련할수있습니다

•OECD 노후 빈곤율 1위: 준비없는노후는재앙입니다. 국민연금의고갈우려와낮은

소득대체율을고려할때, 개인연금은 생존을 위한 필수 자산입니다.



저축성보험판매전략-연금보험을빨리가입해야하는이유

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

1인가구가늘어나고있는지금은연금보험은필수입니다

출처: gemini 생성이미지



저축성보험판매전략-메트라이프생명변액연금동행Plus

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

출처: 메트라이프생명3월소식지



3월활동계획 –판매프로세스7단계를지키자

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

Prospecting

가망고객

발굴

TA

약속잡기

AP

초회상담

F.F

고객정보

수집

PC

상품제안

C-closing

계약체결

CS

고객관리

일이안된다면..
판매프로세스로하루의일정을채워보자



3월활동계획 –활동량으로승부를보자

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

출처: 넷플릭스

[흑백요리사2 우승소감]
“나는특별할것없는전국에주방에서일하는똑같은요리사일뿐이다. 다른요리사들과같이매일같은
시간365일일을한다. 운이좋았다”



3월활동계획 –정도영업만이롱런의길!

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

항상정도영업에힘써주세요~

청약서자필서명

충분한상품설명

약관및청약서부본전달



마무리

본자료는FP교육용요약자료로고객에게교부 / 배포할수없고, 정확한내용은약관과상품설명서를확인하시기바라며, 보험안내자료(광고, 선전물)로의사용을엄격히금지합니다.

감사합니다


